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6. Індивідуалізація терапії. Кожна людина має унікальний досвід травми, тому ТОТ 

індивідуалізується для врахування його потреб. 

Ці особливості роблять травматично-орієнтовану терапію ефективним методом 

лікування та подолання наслідків травматичних подій у житті людей. 

Важливо підкреслити, що успішна адаптація ветеранів до цивільного життя вимагає 

комплексного підходу. Реабілітаційні програми мають охоплювати не лише психологічну та 

психотерапевтичну підтримку, а й фізичну реабілітацію, соціальну та професійну 

реінтеграцію. Це означає, що ветерани повинні мати доступ до медичних послуг, фізичної 

терапії, навчання новим навичкам та підтримки у пошуку роботи. 

Отже, психотерапія є важливою складовою відновлення психічного здоров’я ветеранів. 

Враховуючи травматичний досвід та стрес, що вони пережили у зоні військових дій, 

психотерапевти надають підтримку у подоланні психічних проблем. З урахуванням 

індивідуальних потреб та проблем ветеранів, використовуються різні методи та техніки, такі 

як когнітивно-поведінкова терапія, діалектична поведінкова терапія, травматично-орієнтована 

терапія та інші. Психотерапія допомагає ветеранам краще розуміти свої емоції, вправно 

керувати стресом та тривогами, а також покращує їхні міжособистісні відносини. Постійне 

вдосконалення психотерапевтичних підходів та розробка нових програм, спрямованих на 

відновлення психічного здоров’я ветеранів є важливими завданнями у подолання наслідків 

війни. 

 

Список використаних джерел 

1. Дерев’янко С. П. Сучасна проблематика когнітивно-поведінкової терапії. Наукові записки 

Національного університету «Острозька академія». Серія «Психологія». 2021. № 13. С. 104–

109. 

2. Андрушко Я. С. Теорія та практика діалектико-поведінкової терапії. Insight: the 

psychological dimensions of society. 2022. № 8. С. 11–23. 

3. Власенко С. Б. Психологічна допомога особам, які знаходяться в стані травматичної кризи. 

Юридична психологія. 2017. № 2 (21). С. 59–71.  

 

 

 

Войтова К. В., здобувач освіти, 

Мельничук М. О., к. е. н, 

ВСП «Харківський торговельно-економічний фаховий коледж ДТЕУ» 

 

ОБЛІКОВІ АСПЕКТИ РЕАЛІЗАЦІЇ ТОВАРІВ 

 

Облікові аспекти реалізації товарів включають в себе ряд фінансових та бухгалтерських 

операцій, які пов’язані з продажем товарів і відображаються в обліку підприємства. Основні з 

них такі: 

1. Облік витрат на виробництво товарів: це включає в себе розрахунок собівартості 

товарів, витрат на сировину, матеріали, працю та виробничі витрати. 

2. Формування цін на товари: розрахунок оптових та роздрібних цін на товари, 

враховуючи витрати на їх виробництво, транспортування, зберігання та прибуток 

підприємства. 

3. Облік операцій з продажу товарів: фіксація факту продажу товару, складання 

рахунків-фактур, контроль за випискою накладних, прийманням платежів від клієнтів. 

4. Облік реалізованих товарів: відображення кількості та вартості товарів, що 

реалізовані за певний період. 

5. Розрахунок прибутку від реалізації товарів: визначення валового і чистого прибутку 

від продажу товарів після відрахування всіх витрат. 
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6. Контроль за розрахунками з покупцями: моніторинг заборгованості покупців перед 

підприємством, контроль за вчасною оплатою рахунків. 

7. Оцінка оборотності запасів: аналіз швидкості обороту товарів на складі та 

визначення ефективності управління запасами. 

8. Облік повернення товарів і розрахунків за них: фіксація повернення товарів від 

клієнтів та відповідні коригування в обліку. 

9. Ведення податкового обліку: відображення податків, які підприємство сплачує від 

продажу товарів (наприклад, ПДВ). 

Продаж товарів зі знижкою це така умова договору купівлі-продажу (у т.ч. усна), 

відповідно до якої зменшується вартість продажу товару або наданої послуги. Розмір знижки 

залежить від виду угоди, обсягів продажу та зазвичай визначається як відсоток від суми 

продажу [1]. 

При застосуванні знижок постачальник або продавець повинен обов'язково видати 

відповідний наказ із усіма зазначеними умовами надання знижки, розмір знижки у відсотках, 

термін дії пропозиції, перелік товарів. Загалом можна виділити дві категорії знижок: перша - 

які надаються після дати реалізації та друга - знижки під час реалізації. Більш 

розповсюдженою є практика надання знижок під час реалізації. Розмір знижки, наданої у 

момент продажу товарів (або ж до моменту (дати) цього продажу), в бухгалтерському обліку 

відображається як зменшення нарахованої торговельної націнки на рахунку 285 «Торговельна 

націнка». А якщо сума знижок перевищує встановлену на початку суму торговельної націнки, 

то націнка зменшується на суму знижки повністю, а залишок збільшує витрати звітного 

періоду на суму невикористаної знижки [2]. 

Відповідно до Закону України «Про захист прав споживачів» [3] споживач має право 

повернути товари придбані у підприємства протягом 14 днів з моменту покупки. 

У разі виявлення недоліків протягом встановленого гарантійного строку споживач має 

право вимагати в порядку та у строки, встановлені законодавством: 

- пропорційного зменшення ціни; 

- безоплатного усунення недоліків або ремонту товару в розумні строки; 

- відшкодування витрат понесених на усунення недоліків товару. 

Вимоги розглядаються після пред’явлення споживачем розрахункового документа, а 

для товарів, які мають гарантійний строк, - технічний паспорт чи інший документ, що його 

замінює, з відміткою про дату продажу [4]. 

Під час продажу товару продавець зобов’язаний видати споживачеві розрахунковий 

документ встановленої форми, який засвідчує факт купівлі, з позначкою про дату продажу. 

Якщо споживач втратив технічний паспорт чи інший документ, що його замінює, їх 

відновлення здійснюється у визначеному законодавством порядку. 

На підставі вище зазначених документів складається акт про повернення коштів за 

послугу або товару. Відповідно нормам Закону про  РРО до розрахункових операцій належать 

не лише приймання готівкових коштів, а також їх повернення за повернутий товар. Згідно зі 

ст. З цього закону, продавець, при поверненні товару, зобов’язаний видати покупцеві, 

розрахунковий документ (касовий чек, товарний чек, розрахункову квитанцію) на повну суму 

здійсненої операції [5]. 

Для відображення операції з повернення товарів в бухгалтерському обліку призначений 

субрахунок 704 «Вирахування з доходу». Вартість повернутих товарів (разом з ПДВ) 

відображають за дебетом цього субрахунку, а за кредитом - дебетові обороти списуються 

на рахунок        79 «Фінансові результати». 

Собівартість поверненого товару при його реалізації списується на витрати і вплине на 

фінансовий результат, тому при його поверненні необхідно провести коригування 

собівартості товарів та торговельної націнки з одночасним оприбуткуванням такого товару. 

Запис в обліку має бути зробленим за методом «червоне сторно», і коригувати потрібно також 

суму торговельної націнки [6]. 
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На гарантійне обслуговування за законом приймається товар за наявності всіх 

експлуатаційних документів, пломб виробника або виконавця на товарі. 

Якщо це передбачено експлуатаційним документом, за відсутності пошкоджень товару, 

які могли б викликати несправність, а також за умови дотримання вимог експлуатаційного 

документа стосовно правил зберігання, введення в експлуатацію та використання товару за 

призначенням [3]. 

У разі поломки товару з вини споживача (не дотримання правил експлуатації), 

відсутності передбачених експлуатаційними документами пломб, та гарантійного талона 

споживач втрачає право на гарантійне обслуговування. 

На прийнятий товар треба оформити технічно-облікову картку, в яку треба внести дані 

про технічний стан товару і причини виходу його з ладу. Також дані про товар вносяться до 

журналу обліку гарантійного обслуговування технічно складних побутових товарів[3]. 

У разі коли споживач не з'явився за одержанням відремонтованого товару у 

п'ятиденний термін з дня, зазначеного у квитанції, виконавець має повідомити його про це 

письмово. Якщо споживач з поважних причин не з'явився за одержанням відремонтованого 

товару протягом 5 місяців, протягом яких, виконавець має надіслати споживачеві ще одне 

письмове повідомлення. Через півроку з дня, визначеного у квитанції, товар може бути 

реалізовано. За рахунок коштів, виручених від продажу такого товару виконавець може 

покривати витрати на його реалізацію та зберігання, а решта коштів спрямовується на депозит 

державної нотаріальної контори або приватного нотаріуса на ім'я споживача в установленому 

порядку [4]. 

Підприємці, які реалізовують товари із наданням гарантії, нараховують забезпечення 

на гарантійні зобов’язання, які існують протягом усього строку гарантії. Субрахунок 

473 «Забезпечення гарантійних зобов’язань» призначений для обліку руху та залишків коштів, 

що зарезервовані на забезпечення гарантійних зобов’язань, на цьому рахунку ведеться облік 

руху та залишків коштів, зарезервованих для забезпечення майбутніх витрат на проведення 

ремонту предметів прокату, для проведення гарантійних ремонтів проданої продукції тощо. 

На позабалансовому рахунку 023 «Матеріальні цінності на відповідальному зберіганні» 

відображаються товари, що прийняті на гарантійний ремонт [7]. 

Ці аспекти є важливими для правильного ведення бізнесу та забезпечення ефективного 

управління фінансовою діяльністю підприємства. Ретельний облік реалізації товарів дозволяє 

контролювати фінансові потоки, визначати прибутковість та ефективність діяльності, а також 

приймати обґрунтовані управлінські рішення. 
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